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1 VEN DRE & N EGOCI ER Comprendre 'humain. Challenger les habitudes. Utiliser I'lA. DE;S’ Mﬂ"‘{e" fwg Des gens.
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Le pommercial
al'ere dq I'lA et des
neurosciences

De nouvelles compétences pour un client augmenté.

w & ..
Des humains.

Des idées.
Des décisions.

L'lA et les neurosciences transforment profondément

la relation commerciale. Cette formation vous aide a
comprendre ces évolutions, a renforcer votre impact

et a développer des compétences concrétes pour créer

plus de valeur et des échanges plus efficaces avec vos clients.
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Vous reconnaissez Ce que nous allons Comment nous allons Ce qui changera

ces situations ? comprendre travailler concréetement

® Leclient connait déja votre produit ® Cequel'lAchange réellement dans ® Parcours client augmenté par ['lA. ® Uncommercial moins dépendant
avant de vous rencontrer. le parcours d’achat.

de son argumentaire.

i ' : ; gl ® Neurosciences de la décision
@ L'lA lui fournit comparatifs et ® Cequ'elle fait mieux que le vendeur...

objectifs.

® Lesargumentaires classiques
perdent leur valeur.

et moins bien.

® Pourquoi confiance, contexte et
jugement humain deviennent
stratégiques.

el e @ De nouvelles compétences

Simulations vendeur / client / |A.

Ateliers d’arguments différenciants

de questionnement.

Une capacité a créer plus de valeur
et des relations plus durables.

répon x objections. 8 frr Y, s
- ESLEUEPRS U s ® L'lA utilisée comme alliée plutdt
® Comment se positionner en tant

4 ie.
qu'expert et conseil. que subie

® Lesdiscussions sont plus exigeantes
et mieux préparées qu'avant.

O Pourqui? Qo Formats Notre approche Un regard international p —_—
5 . Vi
=N Equipes commerciales, managers, my journée Neurosciences « Méthodes concrétes et multisectoriel Recevoir le ProgiRimme détaillé
commerciaux, formateurs ou directions 1jour

IA « Expérience terrain - Cas réels Des exernples et inspirations
selon le module. 2 jours issus de différents secteurs et pays. Une question ? Echangeons sur vos besains.

HUMAN INTELLIGENCE = ARTIFICIAL INTELLIGENCE

Des idées. D*W’M

Des compétences humaines pour un monde augmenté.



